Przedstawiciel Handlowy

Aktualnie poszukujemy kandydatow na czesc¢ regionu matopolskiego oraz podkarpackie.

Opis stanowiska:

Osoby zatrudnione na tym stanowisku beda odpowiedzialne za:

- Aktywne pozyskiwanie nowych Klientow oraz utrzymywanie relacji handlowych z obecnymi
Klientami serwisu na powierzonym terenie,

- Realizacje miesiecznych planéw sprzedazy,

- Analize sprzedazy oraz dziatan konkurencji na swoim obszarze pracy,

- Wykonywanie zdje¢ w plenerze oraz obiektow do ofert Klientow,

- Promocje nowych ustug wsréd statych i nowych Klientow,

- Promowanie marki serwisu w regionie.

Wymagania:

- Znajomos¢ technik sprzedazy i negocjacji handlowych w praktyce,

- Komunikatywnos¢, samodzielno$¢ i umiejetnos¢ planowania pracy,

- Wysoka kultura osobista i etyczne zachowania handlowe,

- Mobilnos¢ i pelna dyspozycyjnos¢ (od poniedziatku do pigtku),

- Konsekwencja w dazeniu do celu,

- Odpornosc¢ na stres,

- Znajomos¢ obstugi komputera (MS Office) oraz zagadnien internetowych,
- Czynne prawo jazdy kat. B,

- Mile widziana znajomo$¢ zasad fotografii cyfrowej.

Oferujemy:

- Prace dla lidera z branzy turystycznej,

- Umowe o prace na pehlny etat oraz stale wynagrodzenie (podstawa + prowizja),
- Zwrot kosztow paliwa (po okresie probnym samochdd stuzbowy),

- Niezbedne narzedzia do pracy (laptop, smartfon, aparat cyfrowy),

- Ciekawa prace w firmie o ugruntowanej pozycji na rynku,

- Zadowolonych klientow.

Aplikacje (CV+LM) prosimy przesyla¢ na adres:
marek.skowron@nocowanie.pl

W CV prosimy o zamieszczenie zapisu: Wyrazam zgode na przetwarzanie moich danych
osobowych zawartych w mojej ofercie pracy dla potrzeb niezbednych do realizacji procesu
rekrutacji zgodnie z ustawq z dnia 29 sierpnia 1997 r. o ochronie danych osobowych (Dz. U. z 2002
r. Nr 101, poz. 926, ze zm.)
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