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Specjalista ds. sprzedazy

JesteSmy dostawca platformy telekomunikacyjnej przeznaczonej dla niewielkich firm,
ktore chcg korzystac z najnowoczesniejszych rozwigzan chmurowych — do tej pory
zarezerwowanych dla najwiekszych. Nasze rozwigzania wymagajg jedynie minimalnej
wiedzy technicznej, a znacznie utatwiajg prowadzenie biznesu — w skali globalnej i
lokalnej.

Organizacja, ktéra tworzymy jest miedzynarodowa, a wywodzi sie z Estonii. Obecnie
wkraczamy na rynek w 15 krajach Europy.

Do naszego nowootwartego oddziatu w Krakowie poszukujemy Specjalisty do spraw
sprzedazy. Wybrana osoba dotgczy do naszego szybko rosngcego zespotu, ktory
obstuguje klientéw w regionie CEE. Idealny kandydat/kandydatka jest osobg
doswiadczong w sprzedazy opartej o komunikowanie wartosci. Stanowisko wymaga
doswiadczania w sprzedazy B2B, dobrze rozwinietych umiejetnosci miekkich,
skupienia sie na celach i wyzwaniach naszych klientéw, a takze checi pomagania im.

Gtéwne obowiazki:

e Doradztwo dla potencjalnych klientéw na temat nowoczesnych ustug
komunikacyjnych,

e Nawigzywanie nowych kontaktéw handlowych opartych na doradztwie i
zaufaniu,

e Aktywne komunikowanie wartosci produktu do potencjalnych klientéw,

e Pomoc klientom we wtgczeniu wersji probnej,

e Sprzedaz i wyznaczanie sobie kolejnych ambitnych celéw sprzedazowych,

e Dzielenie sie najlepszymi praktykami sprzedazowymi z zespotem i pomoc
innym cztonkom zespotu,

e Budowanie i utrzymywanie trwatych relacji z klientami firmy,

e Przeprowadzanie wielu biznesowych rozmoéw telefonicznych i spedzanie
wiekszosci czasu pracy komunikujac sie z klientami przez telefon,

e Raportowanie wynikéw sprzedazy.

Wymagane kwalifikacje:

e Wyksztatcenie wyzsze, licencjat, lub wyzsze na ukoniczeniu,

e Dobrze rozwiniete umiejetnosci komunikacyjne i tatwos¢ nawigzywania
kontaktéw

e Jezyk polski jako rodzimy jezyk, dobra znajomos¢ jezyka angielskiego,

e Otwartos¢, przyjacielskie usposobienie, cheé doradzania i pomagania innym,

e Dobre rozumienie zagadnien dotyczgcych ustug e-commerce
telekomunikacyjnych i chmurowych.

e Wysoka kultura osobista



e Minimum 1 rok doswiadczenia w sprzedazy B2B

e Umiejetnosc skupienia sie na wyzwaniach klienta i che¢ perfekcyjnego
zrozumienia jego potrzeb,

e Zdolnos¢ do dzielenia sie wiedzg i doswiadczeniami z zespotem,

e Zdolnos¢ komunikowania wartosci produktu zaréwno jezykiem technicznym
jak i potocznym,

e Zdyscyplinowanie i umiejetnos¢ efektywnej organizacji wtasnego czasu.

Mile widziane:
e Mozliwos¢ udokumentowania wtasnych sukceséw w sprzedazy B2B,
e Znajomosc rynku ustug Unified Communication i telefonii IP,
e Ukonczenie studidw wyzszych lub licencjackich na pokrewnym kierunku,
e Pozytywne podejscie i che¢ budowania biznesu,
e Chec odnoszenia codziennych sukceséw,
e Osobista pasja dla nowych technologii i rozwigzan IT,
e Znajomos¢ narzedzi CRM.

Co oferujemy:
e Atrakcyjne wynagrodzenie,
e Pomocny i przyjacielski zespdt, dzielgcy sie swoimi najlepszymi praktykami,
e Wartosciowq wiedze techniczng i doswiadczenie z najnowoczesniejszymi
technologiami,
e Bardzo duze mozliwosci rozwoju osobistego i zawodowego,
e Komfortowe miejsce pracy w centrum Krakowa,
e Dodatkowe dni wolne lub bonusy pieniezne.

Jak zaaplikowaé

Jesli podoba Ci sie nasza misja i chciatbys/chciataby$ dotgczy¢ do naszego zespotu
przeslij swoje CV i list motywacyjny na job@smarttelplus.eu Poinformuj nas rowniez
o swoich wymaganiach ptacowych. Ze wzgledu na duze zainteresowanie jestesmy w
stanie komunikowa¢ sie tylko z wybranymi kandydatami.




